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Tannenholz
soll als
»WeifStanne*
den
Baumarkt
erobern. Ein
Beispiel fiir
gelungene
Tannen-
architektur
ist das
Frauen-
museum
Hittisau.
Foto: H. Schiess

Die Tanne hat jetzt eine Lobby

Drei Linder starten EU-Projekt zur Vermarktung der Weifstanne

Bregenz - Die Regionen Vor-
arlberg, Westallgdu und Nord-
schwarzwald wollen dem glo-
batisierten  Billigholzmarkt
Paroli bieten. Mit einem Mar-
ketingprogramm fiir die Weif3-
tanne soll der Absatz der hei-
mischen Holzart gefordert
werden. Das grenziiberschrei-
tende Projekt ist eine Premie-
re, finanziert wird es iiber das
EU-Leader-Programm.

Rund 58.000 Euro lassen
sich EU, Liander und Arge Alp
die Marketinginitiative fiir die
Tanne, die zur besseren Ver-
marktbarkeit nun ,Weifitan-
ne“ heift, kosten. Eine Bro-
schiire soll Endverbrauchern,
Architekten und Entschei-
dungstragern die Augen fiir
die Schonheit des heimischen
Baustoffes 6ffnen. Die Einsatz-
méglichkeiten reichen, so der
Baden-Wiirttemberger Forst-
experte Thorsten Beimgraben,
,von der Waldhiitte bis zum
edlen Biirogebdude*“.

Die okologischen Vorteile
der regionalen Ressource be-
schreibt Thomas Olz von der
Landwirtschaftskammer Vor-
arlberg: Die Weiltanne sei
,das Holz der kurzen Wege“

und durch seine Verjiingungs-
fahigkeit praktisch ohne Eng-
pisse verfiigbar: Der Tannen-
vorrat ist in allen drei Regio-
nen fast unerschopflich. Al-
lein in Vorarlberg habe man
rund sechs Millionen Festme-
ter vorritig, sagt Olz. Zum Ver-
gleich: Fir ein Einfamilien-
haus braucht man rund 100
Festmeter.

Die Weifitanne wird von im-
mer mehr Architekten auch
beim Bau offentlicher Gebéau-
de genutzt. Tannenholz ist
harzfrei und witterungsbe-
stindig. Olz: ,Frither hat man
fiir Schindeldécher, aber auch
fir die Wetterseite der

Bauernhduser Tanne verwen-
det.“ Mittlerweile haben Lir-
che und Fichte den Markt er-
obert. Mit der Offensive will
man nun Marktanteile zuriick-
holen. Freilich miisse da auch
die Preispolitik eine andere
werden, fordert Vorarlbergs
Landwirtschaftskammerprési-
dent Josef Moosbrugger: ,Kein
Forstbesitzer wird Tannen
schlagern, wenn er keinen gu-
ten Preis dafiir bekommt.“ Das
Ziel: Tanne soll Fichte im Ab-
satz und Preis iiberholen. Die
Strategie: Offentliche Bauher-
ren sollen bei Ausschreibun-
gen mehr auf Okologie als auf
den Preis achten. (jub)



